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教育背景
2024.09-2027.06 武汉大学 电子科学与技术 硕士

担任全国创联青年领袖，获优秀学业一等奖、优秀研究生标兵（1%），获《央视频》青年科创家栏目报道。

2020.09-2024.06 新疆大学 软件工程 本科

获校唯一创新专长推荐并保研，获得12项奖学金与荣誉及27项竞赛奖励，其中包括优秀毕业生、三好学生等。带领团队

获得教育部领衔指导的中国国际“互联网+”创新创业大赛国家级金奖，突破自治区7年记录，荣登校史馆及电视台。
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项目经历

听得见声音健康·AI声纹智能监测与风险预警产品 国家级实践项目 总负责人2021.05-2026.07

技术转化及跟踪：获取多维的听觉信息，多次连续存储时域、频域、倒谱等较为充分的环境声纹特征信息，针对短时
能量、过零率等4个参数测试，用线性倒谱输入的时候DBN模型输出效果最好，识别率在95%左右。
创新探索成果：搭建产品展示及路演叙事体系，突出技术亮点及产品卖点，荣获项目优秀结题。获得国创赛国金、中
国创新挑战赛AI专题赛亚军，中国青年发展中心科技创新“创青春·攀登计划”支持，发表国家软著4项。

无锡声灵奇境网络科技有限公司—科技产品策略与商业化交付 公司负责人2024.12-2026.02

合作洽谈及客户服务：带领10余人跨职能团队，为云智等7家科技企业提供产品策略制定及开发，统筹团队目标拆解、
开发节点、需求变更及交付风险，主导产品方案演示及多轮沟通，同期获得无锡国家软件园与人社厅注资支持。

团队组织经历

武汉大学院研究生会 主席2025.05-2026.05

活动组织统筹：组织14场活动，如成功策划并执行新工科·青年学术科技节，参与人数达300人，参与主体海报、PPT、
学术手册视觉设计及宣发方案落地，组织现场课题身份卡座谈与成果展示墙架，打造新型体验，纳入学院品牌活动。

科技创新产品孵化平台&世界挑战者联盟社群 发起人&运营负责人2021.11-2026.07

产品营销与用户增长：在中南财大等5所高校、计科等10余个学院交流分享，差异化设计招募内容、项目案例和路演
材料，将复杂技术能力转化为清晰的用户价值与产品卖点，累计触达3000余人并实现社群规模增长至410余人。

价值传播与成果转化：建立“老带新”直系闭环，主笔《声灵洞》系列团队手册 5 篇，形成 40 多万字的“作战指南”，
信息源资料累计下载破千次，构建了正向迭代反馈机制。获国创赛省金、挑战杯省金等十余项国家级竞赛奖励。

实习经历

中以常州创新园 数字化产品经理 常州2022.07-2022.10

市场洞察与用户研究：围绕高奢美妆用户在线选色难、试妆效果失真及线上线下体验割裂等痛点，开展竞品研究及20
名有效用户访谈，输出高净值用户画像、产品定位与核心体验路径设计。

产品落地与营销传播：组织50名用户做任务测试，围绕匹配度、完成率与预约意愿优化流程；设计限定妆容、品牌内
容、专属顾问与线下赠样等触点，提出品牌合作、专柜引流及会员服务方案；获“杰出项目奖”与50万探索资金支持。

功能迭代与开发跟踪：围绕“选色—试妆—决策—预约”规划肤色识别、AI试妆、光线模拟及专柜预约等功能，协同算
法、开发和设计完成原型与 Demo落地，推动色差、遮挡及妆效贴合问题迭代。

深圳科创学院 产品经理 深圳2024.05-2024.09

需求分析与市场调研：围绕产品在反馈分析、需求决策及增长验证中的效率痛点，从 0 到 1 规划从多源反馈接入、AI
主题聚类、行为数据关联、机会优先级评估的产品闭环，独立输出 PRD、Figma 原型、指标体系及异常处理方案。

硬科技一线实战：协同研发完成微博、小红书等多源观点数据清洗、用户分群和核心能力验证，并通过原始证据溯源、
置信度分级与人工校准机制，提升输出的准确性、可解释性与决策可信度。完成4轮产品迭代，划分任务实现跟踪管理。

体验迭代及商业验证：提炼“将分散反馈转化为可追溯、可排序、可执行的产品机会”作为卖点，将多平台数据接入、
跨渠道主题分析、行为数据关联及报告导出纳入专业版，规划基础版与专业版的功能边界、分级权益及升级路径。

获奖与荣誉

优秀学业一等奖

优秀研究生标兵（1%）

优秀研究生会主席

第七届中国国际“互联网+”创新创业大赛（教育部） 国家级金奖 负责人

第九届中国创新挑战赛AI专题赛 国家级亚军 负责人

第十三届全国大学生软件创新大赛 国家级三等奖 主创

AI用户洞察与产品增长决策平台

粉黛：个性化美妆与虚拟试妆平台

拥有国家软件著作权4项：基于深度学习的声音监测与预警系统、区块链声灵产品追溯系统、声灵畦豕APP等


